
En BREF...
Pour qui? 
Sont admis en Bac pro les élèves 
issus:
 de 3ème 
 de CAPA
 de BEPA

Les points forts
la formation professionnelle s'appuie 
sur 20 semaines de stage en 
entreprise.

Et après?
L’obtention du Bac pro conseil vente 
en produits de jardins permet la 
poursuite d'études :
 BTS Technico-commercial
 Entrée dans la vie active

Objectifs de la formation:
 développer les capacités d'autonomie, d'initiative et de prise 

de responsabilités.
 appronfondir la maîtrise des gestes professionnels.
 connaître l'entreprise, ses fonctions et son environnement 

naturel et socio-économique.
 permettre l'insertion professionnelle ou la poursuite 

d'études.

Contenu de la formation:

Admissions:
 Sont admis en seconde 

professionnelle les élèves issus de la 
3ème générale - 3ème de l'enseignement agricole
 Sont admis en 1ère Bac Pro les élèves issus de seconde professionnelle ou titulaires d'un diplôme 

de niveau V.

Modules d'enseignement général
Français 60H 112H
Mathématiques 60H 112H
Informatiques 30H 28H
Langue vivante 60H 60H
Education physique    60h 112H
Histoire - géographie 30H 84H
Education socio-culturelle 30H 84H
Biologie - écologie 60H 70H
Physique chimie 30H 70H
Modules d'enseignement technique
Ensemble des modules professionnels 420H
L'entreprise commerciale - Technique de vente
Mercatique - Gestion commerciale - Connaissances
des produits horticoles et de jardinage  885H
Stages en entreprise (semaines) 6 14 à 16

Le Bac Pro Technicien Conseil Vente se prépare en 3 ans, de la seconde 
à la terminale (Certification BEPA incluse). Associant enseignement général et 
professionnel, il vise à former des techniciens qualifiés capables de 
collaborer à l'exécution des tâches techniques et administratives liées à 
la vente. Il anime une équipe de vendeurs.

V 3.2-180111

Seconde
1 an

Bac pro
2 ans

Matières enseignées

Examen:
Le diplôme s'obtient en cumulant le 
contrôle continu et les épreuves 
terminales.



Soutien scolaire:
Il est proposé aux élèves un 

accompagnement scolaire 

permettant de renforcer leur 

niveau.
Renseignements pratiques

Une exploitation orientée vers 6 
activités principales

 l'aménagement paysager avec un parc de 
8 ha et des collections d'arbres, d'arbustes, de 
conifères et de vivaces. 
 la production pépinière avec 2.5 ha 
 la production florale avec 4 500m² de serre et 

d'abris 
 la production maraîchère avec 2 000m² de 

serre et 1 500m² de plein champ. 
 la production frutière avec un verger 

conservatoire de 1.5 ha 
 la vente de produits de l'horticulture avec une 

serre pédagogique de vente 

L'exploitation est un lieu privilégié 
d'apprentissage des responsabilités
 
 1 salle de fleuristerie
 1 laboratoire in vitro 
 3 centres de documentation et 

d'information 
 7 salles informatiques multimédia 
 1 salle de conférence de 250 places.
 3 ateliers de mécanique
 1 animalerie

Une structure à dimension
humaine

 internat (chambre de 3 ou 4)
 service restauration
 activités sportives
 soutien scolaire
 équipe pédagogique à l'écoute des élèves
 responsabilisation d’élèves dans des projets 

techniques et culturels
 participation aux travaux et ateliers 

pédagogiques
 transports scolaires sur les principaux axes 

routiers assurés par l’établissement

E.H.P. - Lycée d’Enseignement Horticole Privé
88700 Roville-aux-Chênes.

Tél. 03 29 65 11 04 - Fax 03 29 65 12 39
lycee.roville@wanadoo.fr

www.roville.fr

Les plus
de

roville

Une journée d'information est 
organisée à l'établissement:

le samedi 19 février 2011samedi 19 février 2011
de 9h à 17h.

Une journée portes ouvertes:
le samedi 14 mai 2011samedi 14 mai 2011 

de 9h à 17h

Permanence orientation les samedis
matin, à Roville.

du 19 mars au 16 avril 2011 du 19 mars au 16 avril 2011 

Le salon d'automne est organisé 
les 24 et 25 septembre 201124 et 25 septembre 2011


